COESIONE
ITALIA 21-27
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MARCHE (4 aqvory @ -academy MaTToncin:
SONO APERTE LE ISCRIZIONI AL PERCORSO DI FORMAZIONE GRATUITO AD OCCUPAZIONE GARANTITA (SCHEDA n.1093604):

ADDETTO ALLE VENDITE

Finanziato dalla Regione Marche con DD n. 883 del 22/09/2023 - PR MARCHE FSE PLUS 2021/2027 — ASSE 1 Occupazione, O.S. 4.a(1)
AVVISO PUBBLICO DDS n. 230/FOAC del 29/03/2023
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ISCRIZIONI ENTRO IL 20/’”/2023

Il corso e volto a formare una
promuovendo la merce in vendita e informando i clienti sulle
caratteristiche dei prodotti e registrandone eventuali reclami.

Allestisce gli scaffali ed i banchi di vendita, secondo le indicazioni e le direttive ricevute, controllando l'integrita e la conformita dei
prodotti e segnalando eventuali anomalie. Il profilo professionale svolge la propria attivita in contesti organizzativi strutturati,
collaborando con colleghi e responsabili. La figura formata "ADDETTO ALLE VENDITE" sara specializzata nel settore commerciale e
acquisira competenze utili a comprendere i bisogni dei clienti, comunicare efficacemente, oltre che competenze di livello
tecnico/pratico come l'allestimento degli scaffali, il monitoraggio delle operazioni di acquisto e la promozione dei prodotti.

IMPEGNO AD ASSUMERE ALMENO IL 50% DEL NUMERO SEDE DEL CORSO: Ancona e Senigallia
DEI SOGGETTI CHE HANNO INIZIATO IL CORSO,

TRA COLORO CHE ACQUISIRANNO LA QUALIFICA, DURATA DEL CORSO: 600 ore

CON UN CONTRATTO DI 24 MESI. (240 ore di STAGE, 324 ore D'AULA, 28 ore FAD + 8 ore di ESAME FINALE)
Le lezioni si svolgeranno dal lunedi al venerdi per 28 ore settimanali.
Inizio corso: DICEMBRE 2023 - Fine corso: APRILE 2024

Per coloro che avranno frFquentato almeno il 75% delle

ore corso & prevista un’ tadifr SINTESI PROGRAMMA DIDATTICO |

?
di almeno € 2,25 all'ora, per ogni ora di presenza. e UF1: Accoglienza e orientamento al profilo professionale 16 ore;

UF2: Sicurezza sul lavoro 8 ore;

UF3: Soft Skills 20 ore;

UF4: Tecniche di vendita 60 ore;

UF5: Scaricamento e controllo della merce in entrata 40 ore;

UF6: Visual merchandiser (allestimento scaffali di vendita) 60 ore;
UF7: Assistenza all'acquisto 60 ore;

UF8: Monitoraggio delle operazioni d'acquisto e gestione cassa 12 ore;
UF9: Web marketing, Social media ed E-commerce 36 ore;

UF10: Competenze digitali 40 ore;

UFT1: Stage 240 ore.

15 SOGGETTI (piu 3 uditori):

e residenti e/o domiciliati nella Regione Marche

e cittadini italiani, comunitari o extracomunitari (i cittadini extra comunitari
dovranno essere in possesso di regolare permesso di soggiorno)

e assolvimento dell’'obbligo scolastico

e disoccupati/inoccupati

|/Le Candidati/e devono considerarsi convocati per la selezione il giorno PRESENTAZIONE DELLA DOMANDA

23/11/2023 alle ore 9.00 presso la sede Sida Group Srl - Via Albertini n. 36 La domanda dovra essere inviata a mezzo raccomandata A/R (fara fede il timbro
Blocco | - Ahcona. postale) o consegnata a mano o inviata per PEC all'indirizzo sidasri@legalmail.it
Qualora le regolari candidature superino i posti disponibili si effettuera una entr[c; € nondolgr.e. Il giorno |2:0/1'I/2?§3 e dovra essere corredata di.
selezione secondo le disposizioni previste dalla DGR n. 19 ofmanda i IscrizIone (, orfmat oeg|one) s
del 20/01/2020 che consistera in: e Copla del documento d'ldentita in corso di validita
) o : L. . : : e Curriculum Vitae
e valutazione titoli di studio, requisiti professionali (0-15 punti); . Dichiarazione attestante stato di disoccupazione
: tesﬁ a risposta rlang'glsa Sulls)tematlche di comunicazione, informatica e La mancanza di uno solo dei requisiti di ammissione comporta la perdita del diritto
cultura generale (0-35 punti);

) ) , , , , di partecipazione al corso.
e colloguio sulle materie oggetto del corso, motivazione alla partecipazione

al corso e f:urriculum vitae (0-50 punti). . Tutta la documentazione dovra pervenire al seguente indirizzo:
|/Le Candidati/e, per essere ammessi alla graduatoria, dovranno aver Sida Group s.r.l.
conseguito un punteggio minimo di 60/100. In caso di assenza si perdera il Via Albertini n. 36 Blocco I - 60131 Ancona
diritto alla partecipazione al corso. Rif. Scheda 1093604

La modulistica € disponibile sui siti sidagroup.com e w.academy
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A coloro che avranno frequentato almeno il 75% delle ore del corso e che
avranno superato le prove finali, verra rilasciato 'attestato di Qualificazione
dell'intero profilo n. 153 del Repertorio Regionale “ADDETTO ALLE
VENDITE” corrispondente al livello EQF n. 3. DGR 1412 del 22/12/2014 e smi.

Per informazioni: Tel.: 071. 28 521
Dr.ssa Dorsi Lisa l.dorsi@sidagroup.com
sidagroup.com | w.academy



http://www.sidagroup.com/

